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Family office e SIM non sono sinonimi. Ecco come distinguere al megtiole due realta di
advisory.

Fondata ne! 2007 da Simone Rondelli, Guido Tugnoli, Domenico Remzo ¢ Albarto
Manzonatte, Four Partners Advisery SIM offre servizt di consulenza nell’area asset
management, risk management, property management e corporate finance. Proptio
questultima attivitd, the prevede servizl di advisory neil'ambito di transazioni
aziendall, m&a, equity, debito, ristrutturaziont socletarle & fondamentale, seconde
Romeo, per distinguere le SIM come Four Partners dal mendo del family office,

Ad ADVISOR Rameo splega anche come riconoscare oggi le socletd che offrono vera
consulenza finanziaria.

Sono melte Ie reaft che debuttane nef mondo delia consulenza. Come & possibile oggi
riconoscere chi offre un servizio indipendente?

Sono tre | fattori che rendono riconosdbiie la consulenza Indipendente. 1) primo riguarda la titolarita del
capitale saclale, ovvere lo stretto legame eslstente tra i cansulenti-fondatoerl e la socleta all'interno della
quale sl sveige I'attivitd. Un seconde elemento df rtconoscibilita & la completa assenza di prodotti. Per
quanto d riguarda non esiste alcuna forma di accorda efe di partnership con le societd prodotta. Infing,
i terzo elemento concerne I'aspeito remunerativo che nelie societd di consulenza & altamente
trasparente ¢ allineato con gli Interessi del cliente, Sono questi gli elementi che rendeno le reaita come
Iz nostra ricanosciblli come SIM di consulenza.

Nel mondo bancario @ possibile, secondo lel, partare di consulenza finanziaria?

Le banche sono slcuramente equipagglate per svolgere quests tipo di attivitd. Ma se rimanlamo fedeli al
princlpl sopra menzionat! la risposta non pud che essere negativa, almeno considerando due elementi
su tre. Il primo riguarda la titolaritd delto shareholging. 1i secondo il tema della manifattura del
prodotti. Al di 13, perd, di questi elementi, it vero problema del sistermna bancaric & che spesso le
istituzioni finanzlarie cercano di attrezzarsl al fini MiFID, non tanto per valorizzare Il servizio df
consulenza In quanto tale, quanto per valorizzare | prodottl attraverso un servizie di tipo consulenziale,

Avete ottenuto Fautorizzazione a operare come SIM nel 2007, Cesa vi ha spinto a fondare
Four Partners? .

Nel 2007 c'd stato un momenta in cul abbiame dibattuto su quale fosse Il modo migliere per aderire alla
MIFID: avera un velcalo societarlo per poi presentarci come guattro consuientl indipendenti? O
Istituzionalizzare il tutto portando a casa pil costi ma anche pl garanzie per il cliente? Abblamo
preferito questa seconda soluzione, scegliendo fa via della SIM di consulenza. Oggl questa scelta ci sta
ripagando. In un mercato nuovo, poter contare su una societd pil strutturata rispetio alla persona
fisica offre magglort cpportunita.

E in quest! tre anni e mezzo abbiamo dato ulteriore corpo aila nostra struttura anche attraverss
I'asgunzione di nuovo personale,




