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Gli intermediari italiani
assaporano la rivincita

Itritorno. Oneri inferiori e rapporto pit tranquillo rispetto all’estero

Luca Davi
st Eunpo’laloro (attesa) rivinci-
ta. Perché se & vero che i private
banker italiani fino a oggi si sono
visti sfilare - loro malgrado - la ge-
stionedei patrimoni dimolticlien-
tiitaliani da parte dei colleghi stra-
nieri, svizzeri in particolare, ora
gli equilibri si stanno invertendo.
Costi contenuti e gestioni meno
spericolaterispetto all’estero spin-
gono molti clienti italiani a torna-
re con entusiasmo in Italia, «quasi
pentendosidinonaverlo fatto pri-
may,ammette un banchiere.

E non ¢ solo una questione di
vantaggi fiscali legati alla regola-
rizzazione deicapitali. Se oggi «im-

-prenditori e famiglie si rivolgono

confiduciaabanchierie consulen-
tidel nostro paese» —spiega Simo-
ne Rondelli, amministratore dele-
gato di FourPartners, societa di
consulenza finanziaria indipen-
dente specializzata in patrimoni
familiari o imprenditoriali com-
plessi — «& perché confidano in

una amministrazione piu attenta
dellericchezze».Epazienzaseiri-
torninerisentiranno. Troppobru-
ciante & il rimorso di aver lasciato
soldiinpaesi«sucuiperdnonésta-
to possibile esercitare un control-
lo al cento per cento», aggiunge
Rondelli. Una distanza che spesso
¢costatacara. «Ilfatto dinonesse-
re fisicamente vicini al patrimo-
njoimpedisce di monitorare lage-
stione, e quindi il rendimento, in
maniera costante», conclude I'ad
di FourPartners. «Un mix di fatto-
ri che, Iquadratim ungenerale ca-
lo delle performance, ha portato
intaluni casiagravi perdite».
«Ifatto & semplice: ai professio-
nistiitaliani viene riconosciutaoggi
maggiore oculatezza negli investi-
menti, unavirtichevieneapprezza-
ta da chi ha subito dure perdite in
passatoy, dice un consulente mila-
nese. «Il sentiment & cambiator, gli
faeco Franco Aletti, consigliere de-
legato di Gbl Fiduciaria del Gruppo
Leonardo: «Esempre pit difficile te-

nere il patrimonio all’estero in un
momentoincuisisonoregistrate si-
tuazioninegative».

Se a cio si aggiunge 'impatto
emotivo che la lotta dei governi

mondiali ai paradisi fiscali ha ge-
nerato, si capisce perché lo scudo
fiscalediventilamigliore occasio-
ne per rivalutare il merito deipro-
fessionisti italiani. Tanto che oggi
chi si rivolge ai family office o ai
private banker tradizionali chie-
de soprattutto una cosa: evitare
scottature, altro che rendimenti a
doppiacifra. «Per farlo proponia-
modicambiare anche'approccio
allinvestimento, pensando non
pittsolo alla suddivisione del por-
tafoglio, che pure rimane elemen-
todecisivo, maancheintroducen-
do l'idea di risk management del
patrimonio, un elemento indi-
spensabile dopo il tracollo dei
mercaticuiabbiamo assistitoy, ag-
giunge Rondelli.

Glioperatoriitaliani, insomma,
fiutano I'importanza del momen-
to. Un’occasione non da poco per
un comparto che dopo un paio
d’anni critici potrebbe avere in
mano il biglietto peril rilancio de-
finitivo. Alla faccia dei colleghi
stranieri.
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